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PROL OGO,

Uno de los argurentos de este trabajo, consis .{ en la hindtesis -
de cque el conociniento es resultado de las condiciones sociales en gue el -
ser cognocente ge encuentre;la validez de sus conocimientos sera oor tanto
relativa v no ahsoluta, va cue sus andlisis siempre estardn inpreanados de

un sesgo impuesto por unos anteojos psicosociales, de los cuales el investi

gador es incapaz de desprenderse. Esta tesis no es una excepcldn a la re--

gqla.

Habfa estado acostumbrado a efectuar mis trabajos vrofcesionales -
en distintas oficinas de la ciudad de Méxzico, cuando me trasladd a trabajar
a una oficina de la Secretarfa de Recursos Hidr&ulicos en la Paningula de -
Yucatdn, para efectuar estudios econdmicos sobre las unidades de viego que -
en esos lugares se estaban implantando, el panorama que encontvé fue total-
nente distinto a lo cque implicaban mis concepnciones orevias v a lo aprendi-

do en los libros de texto en los aflos escolares.

ericontraban

]
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Una buena Dafte de las unidades de riego que visité
casi totalmente abandonadas, los campesinos segufan producienda maiz con su
sistema tradicional de tumha-roza~quema, los nocos cultivos que habifa en --
las unidades de riego no siempre coincidian con los nlanes elaborados por -
los técnicos de la Secretaria de Recursos Hidr&dulicos, sino quae frecuente--
mente se encontraba el maiz de temporaln La promocidn de nuevas unidades -
de riego se realizaba en un ambiente de indiferencia v hostilidad wvasiva --

e

Por varte de los campesinos, aln los grupos més o mencos interesados, cuando

los habia, eran pecuefos, v no deiabhan de manifestar cierto grado de recelo

v desconfianza.

Todos estos hechos saltaban comnletamente el cuadro de Ias concep
Ciones previas gue tenfa: un sistema en que la justificacidn de una inver-

10n provenia del monto total de beneficios netos gues anortabs |, el andli-

sis de las renercusimresg de la inversidn a través de los cambion sn La capa
k.\)g‘v\\\n_ : —_—

cida ’*’"ﬁﬁtoq marginales), la tasa de

de Precras, v el incremento en ia daema
inversisn

©



Nada de esto marecfa tener que ver con los hechos a oue

te. Los cdlculos elaborados demostraban que los ingresos de log
deberian registrar un alza substancial si ellos se incorvoraban a las unida-

g de riego, incluso los riesgos implicados en la nueva sctividad parvecin -
de g g 8] 1

raode denari-

(‘lk

descender notablemente una vez que el monto de las cosechas deja
der del caracter aleatorio de las lluvias, v sin embargo, el campesing no --

parecia tomar mucho en cuenta estas perspectivas.

L &

El andlisis de las repercusiones de la inversidn tampoce tenis -
mucho sentido, puesto gque no habfa repercusiones del tipo senhalado, EI oro-
blema se presentaba méds bien a la inversa ¢qué hacer para que lag inversio-

nes tuvieran las repercusiones esperadas?.

Bl problema se centraba entonces en el estudio de las caugas guc
determinaban tal actitud del campesino. ¢Por qué el campesino ss= negaba a -

abandonar su agricultura tradicional basada en el maiz?.

Como seflala Foster: "Un agente de fomento agrfcola.... puede anali

i

zar las condiciones del suelo y recomendar und semilla hibrida o modificar =
las précticas del cultivo de la tierra para iIncrementar congldarablements La
produccidn. Pero no sabhe si los agricultores comprenderdn log heneficios de
estos métodos perfeccinnados: muchas veces, se oueda desconcertado ante la -
falta de interés que demuestran por las que el sahe son ventajos manifiestas.
‘(1) O como lo plantea Schultz, "si existen algunos factores producibles, -
que son distintos a los factores tradicionales de que dependa ests comunicdad
vV que estas diferencias les hacen més productivos v mas rentahles e

bien, nos preguntamos: ¢Por qué la poblacidn que hoy depende de

ra tradicional no se anrovecha de esos factores més nroductivos

(2)

Dar una respuesta a estas preguntas me narecid fundamental si se
Tuerfa realizar una accidén que realmente modificara las condicicnes de vida

de las comunidades agr{colas tradicionales.

Un estudio posterior en la zona citrfcnla del Fstada de Yocatdn
'ealizadn con el mévil de dar una solucién A estas interromantes,
€16 de que si bien era cierto que el prohlema se podfa nlantear en térn, E



ecconémicos, el uso aislado de estas variables no conducia hacia ningfn si--
tio, va que habfa problermas sociolégicos bien impertantes, sin la considera

cién de los cuales el problema era ininteligible,

En efecto, en la realizacién de este estudio nos encontramos con
que habia dos zonas perfectamente bien delimitadas, una en la que las unida
des de riego se encontraban mds o menos bien trabajadas, v la otra en que el
abandono de las mismas era casi total. La causa de esta diferencia, parecfa
no provenir de causas estrictamente econémicas: no habia sensibles diferén;ﬁ

cias en cuanto a nivel de ingreso, la base de la alimentacidn en ambas zo~-

g

nas la constitufa el mafz, el sistema de comﬁnicaciones era similar, la téc
nica del cultivo del mafz -fuera de la zona de riego- se basaba en el sistgf
ma tumba-roza-quema, la presidn demogrdfica sobre la tierra era similar, --
los sistemas v medios de comunicacidén eran los mismos, etc. Habfa sin em--
bargo una desigualdad importante entre ambas regiones: una de ellas habfia -
sido una zona productora de henequén y la otra nd; el cultivo del henequén_
en si mismo mé&s bien parecia dar ventajas, ya que proporcionaba un ingreso_
extra sequro, que le permitiera vivir al campesino, mientras los citricos -
(tal éra el programa) llegaban a su etapa productiva a la var que el cultivo
del henequén absorbia poco tiempo de trabaijo, dando posibilidéd para el cul
tivo de'mafiz tradicional, v para la atencién de la parcela de riego. No --
obstante eran estos campesinos los que tenian abandonadas las unidades de -

riego.

rl cuitivo del henequén implicaba por otra parte una compleja ---
problemdtica social que en aguella ocasibn consideramos como la causa funda
mental de las diferencias entre las dos zonas; en efecto, era un cultivo ~-- -
e en la época porfirista se habfa llevado a cabo sometiendo al campesino_
& ‘condiciones de semiesclavitud, v?nue posteriormente se hahfa trabajado -
bajo un fuerte control gubernamentéi v enricuecimiento ilicito de una gran_
Parte de los funcionarios. Claro. estd que, aungue inconscientemente, los -
agricultores de esta zona mantenfan una actitud de rechazo ante los cambios

JlnducidOS desde el exterior.

Este estudio fue significativo por varias razones: a) demostrd --

Qe los limitantes econémicos, aunque importantes, podfan ser superados pPor



108 campesinos por si solos, los habitantes de la primera zona desarrolla--
ron el programa citrico sin créditos y sin asistencia técnica del exterior:
p) la resistencia hacia los cambios parecia provenir de problemas sociales
muchas veces inconscientes, mds bien gque de un sistema de preferencias indi
viduales; c) el tipo v la forma en que se apreciaran las relaciones de la -
cofunidad con el exterior podrian llegar a ser determinantes en un momento

dado.

hhora bhien, la mavorfa de los autores gue tratan estos temas pare
cen estar de acuerdo en la importancia que tiene el cambio tecnoldgico en -
las comunidades de autoconsumo, en la consecucidén del desarrollo econémico_
de las mismas; como el cambio tecnolégico implica en mavor o menos medida -
un abandono de los sistemas de autoconsumo para integrar a las comunidades
cada vez més a la economia de mercado, los problemas gue se originan en las
condiciones de mercadeo de los productos agricolas se presentan como un as-
pecto importante en la consecuencia del cambio tecnoldgico. Este fltimo es

el problema que especificamente se trata en la presente tesis.

En ella el problema de mercado no se trata exclusivamente como ==
una variable econfmica sino que, en un intento de integrar las experiencias

anteriores, se incluyven también variables de tipo sociolégico.

(1) ¢. M. Foster. Las Culturas Tradicionales v los Camhios Té&cnicos.
Fondo de Cultura Econbémico. México 1966. p. 15.

(2) Theodore W. Schultz. Modernizacién en la Agricultura. Ed. Aguilar.
Valencia, Espana. 1968. p.30.



INTRODUCCTION.

No solamente economistas se han ocupado del tratamiento de los

problemas de la economfa agricola tradicional: antropdlogos, socibdlogos e -
incluso psicélogos, han intentado dar explicaciones del problema que agui -
nos ocupa. Sin embargo, no siempre la cormunicacidén interdisciplinaria ha -

funcionado adecuadamente.

Los economistas parten de un mapa de indiferencia y a través de -
81 intentan explicar el fendmeno por medio de la mayor o menor utilidad que
ciertos bienes poseen, las condiciones de riesgo e incertidumbre en gque se
realiza la produccidn, v la mavor o menor preferencia para aceptar o recha-
zar dichos riesgos e incertidumbres, tienden a complementar el cuadro de --

sus teoriads.

Los sociblogos vy antropdlogos por otra parte tienden a hacer in--
vestigaciones sobre los méviles de donducta que determinan la aceptacidn o
rechazo de las tecnologias gue se intentan implantar en las comunidades ---
atrasadas. \ '

Para los primeros los patrones de conducta son exbgenos y se to--
man como dados, los sequndos no tratan a fondo las consecuencias econbmicas

de los patrones de conducta estudiados.

Un grupo importante de socidloqos v antropdlocos llegan a la con-
L.
Cusidn de que los patrones de conducta (cultura o mapa de indiferencia) se_

e - 3 o 1]
NCuentran determinados socialmente en las comunidades tradicionales, no —-

Ob . . .
Stante lo cual la mavoria de los economistas trata las curvas de indife--—

rencia como si fueran individuales o a lo mucho familiares. TLos primeros
Sehalan la importancia que tienen los bajos deseos de aspiracidn social, lo
Jue implicarfa la eYJStenc1a de un tope mé&ximo en las cu rvas de indiferen-
Cla, empero no Conozco un estudlo econdmico que tome en cuenta este hecho -
éfenc1al. El fatalismo, entendido como "un sentimiento pasivo de aque los

S . o . . .
fuerzos individuales no pueden determinar su futuro” (el de los campesi--—



nos) (1), tiende a transformar los supuestos de toma de decisiones v conti-
nuidad de las relaciones de indiferencia que generalmente se hacen en los -

andlisis econémicos.

Mo auiero decir con esto que la teoria econdmica en lo general y -
la teorfa de la utilidad en lo particular, no tenga importancia para el es-
tudio de las sociedades agricclas tradicionales, Gnicamente desen seralar -

y@de el mero transnlante mecé&nico de los conceptos de estas teorias es inade
cuado. Es indispensable tomar en cuenta los andlisis socioldgicos v antro-
polégicos para ague estos puntos de vista tengan un significade relevante en

el andlisis de las sociedades de auvtoconsumo.

Como el trabajo versa sobre las implicaciones aque tiene la comer--
cializacidén de los productos agricolas sobre el cambio tecnoldégicn, el —---
andlisis centra su atencidén en un solo tipo de cultivo: el maiz, va adue es-
to no solamente es el nrincipal artfculo de consumo v produccién, sino que
también es un nroducto muv importante en la determinacidn de los otros nro-
ductos comerciales. "En el tianguis de Tlaxiaco - dice Alejandro “Marre-=-=
quin -, el articulo determinante es el mafiz; sus fluctuaciones, ocasionadas

por la din&mica econémica del pais, provocan las correspondientes alzas v -

(1) Tverett . Rooers. Motivations, Values and 2ttitudes of Subgistence -~
Farrers: Toward a Subculture of Peasentrv. Articunlo nuhlicadn en: ----
Subsistence Aariculture and FEconomic Develonment. Clifton ™. "Tarton J«.

Aldine Puhlishinag Co. Chicade 1069.n, 118.



pajas en los precins de los diversos articules" (1).

Maturalmente que con esto no p1etendn agotar todo el problema de -~

la comercializacidn, sino Uni camente centrarTo en un aspecto gque considero

egsencial, va gque seq Un tratard de demostrar, las condiciones diferenciales
entre la comercializacién del maiz v la de los otros nrodiuctos, le dan ta-—-

les ventaijas al primero aue por si solas constituven una fuerza 1o suficien

temente vigorosa para hacer poco conveniente el camhio de cultivos de maiz
por otros cultives, v con ello formar una traba al cambin tecnoldgico.

51 el conocimiento es una funcidn social, los resultados de una ~-
investigacién dificilmente pueden achacdrseles a una persona en lo particu-
lar, esto es vatentemente correcto en el casc de la presente tesis. La deu
da gque tengo con un sinlimero de mersonas v situaciones es de un valor muy -
elevado. He mencionado las situaciones, sefalaré ahora las principales ner

sonas.

Con Gustavo Esteva he discuticdo tanto estos v otrojtipm de proble-
mas que en ocasiones me es diffcil distinguir Jos conceptos que provienen -
de €1 o los que me han sido versonales: no obstante, la percepcidn del cono
cimiento como un fendmeno social hubiera sido mds dificil v tardia si no es

que imposible: sus trabajos de investigacidn sobre el ser social y la racio

alidad econdémica han tenido una influencia decisiva en este trabajo. Sin
embargo dado que sus trabhajos no han sido publicados, no hav cita alguna de
8l a lo largo del texto, en otra forma hubiera sido necesario presentarlo -

dos o tres veces en cada una de las piginas que siguen.

El trabajo paciente de critica y orientacidn desarrollacdo nor mi -
asesor Julio Genel ha sido tan esencial aque Aificilmente esta tesis hubiera

o -

llecado a término si no es por su valiosa colaboracidn

Eduardo Venezian juad un papel clave en el nroceso de correccidn -

de muchas deficiencias tedricas aue =1 trabajo contenia.

—————

(1) Alejandro Marroquin. La Ciudad Mercado (Tlaxiace).
Imorenta Universitaria. ™éxico 1957. p. 210,
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CAPITULDO I

UTILIDAD, RIESGO, INCERTIDUMBRE Y MAIZ

Con el mévil de estudiar las causas que determinan el nor qué de la re-

i\ sistencia de los campesinos de agricultura de autoconsumo a los cambios tec-
i nolégicos, principiaremos por estudiar lo gue han dicho alqunos de los econo

mistas que se han dedicado al an&lisis de estos problemas.

Aunque estos economistas se han dedicado al estudio del problema gene--
' ral v no al que surge ante la situacidn especial que tiene el mafiz, se utili
zaran sus modelos dando especial énfasis a las condiciones aue el maiz tienc

en el caso de México, que es el que interesa.
9

La explicacién del fenbmeno a tratar se enfocard desde tres puntos de -

vista que corresponden también a los incisos cue contiene el capitulo. -

Primeramente se tratard de enfocar las implicaciones que tiene el mara
de curvas de indiferencia en la determinacidén de la demanda del agricultor -
de comunidades tradicionales. Para ello nos basaremos esencialmente en los

estudios efectuados por Heady y Raj Krishna.

l Posteriormente incorporaremos los fendmenos de riesgo e incertidumbre -

al modelo anterior.

| .
Finalmente y para entrar al tema central de esta tesis, presentaremos -

| los problemas que surgen del mercadeo de los productos agricolas.

1. UTILIDAD, DEMANDA Y MAIZ.

Senala Heady que en una agricultura de autoconsumo "no solamente las re
laciones de precios fallan en el servicio de un Gltimo indicador de alterna-

| tivas o criterio para la asignacidn de recursos e ingreso en aagricultura, si
no, también, las ganancias no son los fines definitivos aue la familia campe
Sina intenta maximizar™ (1), incluso el ingreso tiende a competir con otro -

tipo de satisfacciones familiares.

No son las ganancias esperadas lo que va a determinar las actividades -
Campesinas sino que "es probablemente cierto que las decisiones de produc---

Ci6n sean hechas en la rutina de la actividad de consumo de la mesa de comi-

| o O
1) Earl o. Heady, Economics of Agricultural Production and Resuorce Use.
Prentice-Hall, Inc. New York 1852. p. 418.
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da. Sus decisiones como consumidores pueden ser en parte producto de su con-
ducta habitual, y sus decisiones como productores pueden estar similarmente

condicionadas® (2).

Su actividad estard determinada por tanto por la "maximizacidn de su sa

tisfaccidn o utilidad (bienestar) que viene a constituir su meta” (3).

Aungque los precios y las ganancias no constituyen un indicador adecua--
do, ello no guiere decir gue no hava una forma de decisidén para la asigna---
cién de recursos; ella estd dada por la funcidn de utilidad vy por las curvas
de indiferencia que de ésta se derivan. La familia nuede vender una parte de

sus recursos y productos al mercado y otra asignarla a su autoconsumo.

Por tanto, si en el eje de las ordenadas medimos agquellos productos au-
toconsumidos (mafz en nuestro caso), y en el de las abcisas el ingreso mone-
tario producido, es facil establecer una relacidén de indiferencia entre am-
bos conceptos dada por ID, un conjunto de curvas de este tipo determina el -
mapa de indiferencia de la familia, gue a medida que se encuentren mds aleja

das del origen representar&n una mayor utilidad.

"y T2
Productos FPigura N2 1

Autoconsumidos

(maiz)

Ingreso lonetario Producido

La lfinea PO senalard las posibles combinaciones que se¢ pueden hacer en-
tre obtener productos para autoconsumo o ingreso monetario, dada la cantidad

de trabajo disponible con que cuenta la familia.

La familia tratard de asignar sus recursos en tal forma ocue le propor--

Cionen la mayor utilidad posible de acuerdo a sus posibilidades de produc---

—~———

(2) Earil o. Heady. Economics of Agricultural Production and Resource Use.
Prentice~Hall, Inc. New York 1952. p., 416.

(3) 1gem. p. 416.
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ci6n, es decir, tratard de alcanzar la curva de indiferencia de mds alto ﬁi~
vel. ILsto se logrard& cuando la curva PO sea tangente a lé curva de indiferer
cia ID. Lo que determinard que autoconsumird una cantidad 0OG v obtendra un

ingreso monetario de OL. Esta distribucidn.de recursos serd la cue maximice

su utilidad.

Es claro que la distribucidén de productos autoconsumidos o de ingreso
monétario dependerd deta) la altura gue alcance la curva PO; y, b) la pen--—-

diente de la curva de indiferencia ID.

Dada la magnitud de la curva PO, la asignacidén de recursos depende de -
la pendiente de la curva de indiferencia. Si &€sta tiende a ser horizontal, -
los productos autoconsumidos tenderdn a ser mucho mayores que los ingresos

monetarios percibidos; ¥ viceversa. -

Una curva horizontal indica que la preferencia por los productos auto--
consumidos es mayor que la preferencia por el ingreso. LEste es el caso de --
nuestros campesinos mexicanos. La utilidad que le confieren al maiz es muchc
més alta que la que le otorgan al ingreso (otros productos), por lo que sus
curvas de indiferencia tienden a ser horizontales, y por ende tienden a dedi
car una parte substancial de sus recursos (mano de obra) a la produccidn del

primero.

Sus resistencias a los cambios tecnolBgicos podrian provenir de dos he-
chos: a) una marcada preferencia por el consumo hoy, en lugar de consumir me
Nana (alta tasa de descuento para el futuro) que implica baja propensién al
ahorro; y, b) del hectio de que los ingresos monetarios deben de tener un in-
cremento fuerte para inducirlos a abandonar un poco su autoconsumo de maiz

(dado lo plano de las curvas de indiferencia que se acaban de ver).

Para estudiar con m&s detalle estas implicaciones veamos el modelo que

Ofrece Raj Krishna a partir del elaborado por (4) v (5).

En este modelo se tienen campesinos los cuales desdoblan su ingreso er

dos partes una que autoconsumen (x) y otra qgue corresponde al ingreso monetsa

(4) Subsistence and Comercial Family Farms: Some Theoretical
Models of Subjetive Equilibrium. Articulo publicado en Subsistence Agri-
culture and Economic Development. op. cit.

3) Raj Krishna, HModels of the Family Farm. Publicado en el mismo libro que

el articulo anterior.
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-yrio (m). El ingreso monetario puede provenir de la venta de productos agrico

1as © de la venta de mano de obra familiar. Hay un salario fijo (w) que re-
presenta el salario de equilibrio de la comunidad. La familia puede alquilar
trabajo ajeno, o vender su trabajo en otras fincas. A' serd el insumo de tra
pbajo en la granja ya sea este interno o externo, y A es el total de trabajo

familiar utilizado en la parcela o en cualquier otra parte.

Estos supuestos del modelo tienden a ajustarse a la situacién del camve
sino mexicano de subsistencia; en efecto, aungue €ste consume la mavor parte
de sus productos, con una porcién de ellos comercia y obtiene ingreso moneta
rio. En varias é€pocas del ano en las cuales su parcela no requiere atencidn
vende su mano de obra con el mévil de conseguir ingresos monetarios gque le -
son necesarios. A su vez hay momentos en que el trabajo en su parcela se sue

le sobrecargar y por lo tanto contrata mano de obra.

Su utilidad serd una funcién del trabajo familiar, de la cantidad de ar

ticulos autoconsumidos y del monto total de ingreso monetario.

U = U(A, X m) (1)

en dénde el subindice 1 especifica el tipo de articulos. Se supone que no

hay preferencias por los distintos tipos de trabajo.

Los factores de la produccién son solamente el trabajo y la tierra, por
lo que la funcién de produccidn serd igual a Fi(Ai’ B). En donde 1 esta--
blece el tipo de producto de que se trate y, B la cantidad de tierra disponi

ble que es fija.
El ingreso total del campesino estard@ dado entonces por:

; — ' — '
mo+ p.x, = piFi(Ai , B) + w(A AL (2)

en ddnde p; es el precio del bien i; w(a - Ai') es el ingreso neto de sala

rios percibidos por la familia.

Al maximizar (1) sujeto a la condicibén (2) nos da las siguientes condi-
Clones de equilibrio de primer grado, que representan las reglas de decisidn

qUe han de sequir las familias campesinas a fin de maximizar sus utilidades.



en donde

a xi

(utilidad marginal del bien
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(3)

= aee w

(5)

P.F . A! = W
i74it1i

Uxi’ es la derivada parcial de la funcidn de utilidad con respecto

- 3 R < 9
x1 autoconsumido) ; Um’ la derivada par-—-

cial de la funci6n de utilidad con respecto al ingreso monetario (utilidad

marginal del ingreso monetario); UA’ la derivada parcial de la utilidad con
respecto al trabajo familiar (desutilidad marginal del trabajo familiar); -~
FiAi,}la derivada parcial de la funcidén de produccibn con respecto a la can-
tidad de trabajo insumido por la parcela en el producto 1 (productividad -
marginal de la mano de obra en el producto 1).

Substituyendok (3) en (5), se tiene:

Uxi

R FiA'i = W (6)
U
m

Lo gue senala que el precio de la mano de obra va a estar determinado -

por la relacidn entre la utilidad marginal del bien xi autcconsunido y la -~

utilidad marginal del ingreso monetario por un lado y, por la nroductividad

harginal de la mano de obra por el otro.

Para analizar el caso de México, supongamos ahora que xi representa al

mafz v m a los otros productos -~ que s6lo se pueden adquirir por medio del -~
dinero~ Si la utilidad que tiene el mafz es alta y decrece menos ripidamente

Jque la utilidad conferida a los ingresos monetarios -que es lo mismo que an-’

tes se habfa establecido cuando se da un tipo de curvas de indiferencia cue

tiende a ser horizontal-, el primer factor del lado izauierdo de la ecuacion

(6) tiende a ser considerablemente elevado, lo gue tiende a incrementar el -~

tipo de salarios. Esto no quiere decir cue el salario percibido por la mano

d? obra en la siembra de mafz sea mayor —en equilibrio, el salario tiende a

igualarse~, sino Gnicamente que se esperan mayores retornos a la mano de
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obra dedicada al mafz en términos de utilidad.

Por el contrario, si xi es un bien poco deseable para el autoconsumo, -
el primer factor del lado izguierdo de la ecuacidén 1 serd bajo v, por tan-
to, bajos los retornos esperados para la mano de obra en la produccibén de es

te bien.

In otras palabras, la demanda de mano de obra para la produccidn de ~-
maiz serd més elevada que la curva de demanda para la mano de obra en la pro

duccidn de otros productos,

Todo parece indicar gque el campesino mexicano tiene una alta preferen--
cia por el consumo de mafz, lo que establecerfa su mavor demanda de mano de

obra para la produccidn de este producto.

Si esto es asi, lo mas 1l8gico es gque sea PoOcCo propenso a aceptar tecno-

logias que impliquen una diversificacién de la produccidn.

2, RIESGO, INCERTIDUMBRE, NIVELES DE PRODUCCION Y MAIZ.

1l sistema de decisiones de los agricultores determinado en el inciso -
anterior se fincd en el supuesto de que no habfia riesqgos e incertidumbres en

el proceso productivo.

Riesgos e incertidumbres constituyen elementos importantes en la produc
cidén agricola. Esta se haya sujeta a variaciones climdticas, plagas, etc., -
que afectan el volimen de produccidn que finalmente se consigue. El sistema

de decisiones, por tanto deberd tomar en cuenta estos elementos.

Segin Heady cuando “los par&metros de la distribucidn de probabilidad -
(distribucibn de frecuencias de los resultados) puede ser establecida para -
los resultados obtenidos, eso involucra un riesgo" (6). Is decir cuando de -
alguna forma se puede conocer la probabilidad de obtener una determinada mag

nitud de cosecha.

Por su parte la incertidumbre surge "porque el empresario debe formular
Se una 'imagen del futuro' en su mente, pero no tiene formas cuantitativas -
con gue estas predicciones puedan ser verificadas" es decir la "incertidum--
bre se refiere a futuros eventos .donde los par&metros de la distribucidén de

Probabilidad no pueden ser determinados empiricamente” (7).

(6) Heady. op. cit. p. 441
(7) Heady. op. cit. p. 443.
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Log fendmenos que involucran puramente un riesgo pueden tratarse como -
si simplemente fueran un costo de produccién. Cuando se conoce, por ejemplo,
después de una larga experiencia, el volumen de pérdidas por efecto del alma
cenaje de los granos, estas mermas se consideran simplemente una parte del -
‘costo de almacenaje. Si se incluye el almacenaje como un componente de la --
funcidn de produccibn, ésta se veria reducida por una cantidad igual al volu
men de pé&rdidas provenientes del almacenaje, v el sistema de decisiones se -

realizarfa en la misma forma en que se tratd en el inciso anterior.

En México lo mas probable es gque los fendmenos de riesgos sean poco fre
cuentes en el caso de los campesinos que viven de una agricultura de autocon
sumo, atendiendo a los pocos elementos de que disponen para poder hacer las
estimaciones necesarias; por esta causa en adelante se tratard principalmen-—

te el problema de la incertidumbre.

La incertidumbre es un fendmeno puramente mental y proviene de la nece-
sidad de realizar espectativas sobre lo que va a acontecer en el futuro. Por
ejemplo los rendimien tos que se esperan del trabajo agrficola varfan segfn -
sea la expectativa gue el agricultor se haga sobre la posibilidad de plagas
y enfermedades en el afio. El monto de trabajo que dedigque a su parcela cam--

biard seglin su espectativa optimista o pesimista.

En el caso de los rendimientos (la incertidumbre sobre los precios se -
tratard en capitulos posteriores), el agricultor no solamente se hace una es
pectativa sobre la variabilidad de los mismos, sino también, en cierto modo,
asigna una determinada probabilidad a cada uno de los rendimientos conteni--
dos en tal rango, en este sentido es en el que se dice gue al hacerse una es
Pectativa determinada el agricultor se forma mentalmente una funcidén de pro-

babilidad de distribucién.

Una medida conveniente para el tipo de incertidumbre estard dada por la
Varianza de la distribucién de probabilidad, asf como por el tipo de distri-
bucién de probabilidad de que se trate, (normal, bimodal, cargada hacia la -
derecha o hacia la izquierda, etc.) y, la mayor o menor picudez de la curva
(8) .

ecta
La diferencia en el tiempo entre el momento en que se hacen las esp -

(8) Heady. op. cit. pp. 448-453.
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tivas y el momento de la cosecha también tiene importancia. El rango o varia
ciones de los rendimientos esperados es mayor a medida que esta diferencia =

se hace més grande, y menor a medida en gque la expectativa se realice un mo-

mento mads cercano a la cosecha (9).

Dada una espectativa, el agricultor puede basar su conducta siguiendo -
distintos caminos o modelos. Los siguientes son algunos modelos simples, gue

representan alternativas a la vez gue pautas de conducta (10):

a) Sistema de medias. Consiste en calcular un promedio de los rendimien

tos que ha tenido en el pasado.

b) Resultados al azar. Se ponen en un sombrero los rendimientos obteni-

dos en anos pasados y se saca uno al azar.

¢) Proyeccidn de los rendimientos corrientes. Se utiliza el rendimiento

inmediatamente anterior.

d) Rendimiento modal. Se usa el rendimiento al que se le otorga una ma-

vor frecuencia de ocurrencia.

e) Tendencia lineal. Se proyecta la tendencia de los anos pasados. Si
los rendimientos han venido creciendo, se estima que en el siguiente ano van

a crecer en una cantidad igual.

f) Uso de un periodo normal o paralelo. Se estima que los rendimientos

van a ser iguales a los obtenidos en un perfodo similar.

Cada uno de estos modelos implica distintas formas de realizar expecta-
tivas (distribuciones de probabilidad diferentes), a la vez que diversas mnma-

Neras de tomar decisiones ante las espectativas.

No conozco estudios sobre la forma en gue los agricultores de autoconsu
mo realizan sus expectativas y decisiones, pero para los efectos de este and
lisis basta suponer que estédn realizando sus eyxsectativas bajo un patrén de

conducta dado.

En este sentido, es vosible establecer una relacidén de indiferencia en-

————

B S

(8) Heady. op. cit. pp. 448-453.
(9) 1dem. pp. 471-473.
(10) Idem. pp. 478-493.
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tre el grado de incertidumbre y el ingreso probable. Si en el eje de las ab-
cisas se mide el primero y en el de las ordenadas el segundo, la curva_de in
diferencia estari dada como se indica en la figura N2 2.

Figura N® 2.
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INCERTIDUMBRE

La primera seccibn de la curva de indiferencia tiene pendiente negativa
en virtud de que pequenas ddsis de incertidumbre pueden considerarse ftiles
para el agricultor, empero al aumentarse la incertidumbre, la utilidad margi
nal de &sta se torna negativa, por lo gue una mayor incertidumbre s6lo es —-
aceptable si a ésta la acompana una cantidad creciente de ihgreso probable.-
A medida que se tienen ingresos més altos la curva de indiferencia se despla
za hacia arriba y a la derecha, a la vez gque su segmento de inclinacifn nega
tivo se hace de mayor magnitud atendiendo a que las posibles pérdidas pueden

Soportarse de mejor grado dado el elevado ingreso (11).

Cierto es que una mayor incertidumbre implica un rango mayor de posi--—-
bles rendimientos, v no uno solo-de ellos, pero si suponemos que el campesi-
N0 opera segfin algln modelo de los senalados con anterioridad, su patrdn de
conducta estard orientado seglin uno solo de estos posibles rendimientos. El
Supuesto implicito en la construccidén de las curvas de indiferencia anterio-
res implica gue este rendimiento tendrd gue ser mayor a medida gue aumenta -

la incertidumbre.

Con estos antecedentes es simple encontrar las reglas de decisibn que -

~— e

(11) Heady. op. cit. pp. 428-430 v 502-504.
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el campesino tiene que segulir para maximizar su utilidad una vez que se in--

troduce el elemento incertidumbre.

La nueva funcidén de utilidad serd la misma gue se tenfa en el inciso ar
terior, aunque ahora depende de un elemento més gue es la incertidumbre quc

ge tiene en la produccidén del producto i (Ii).

21 dnico cambio que es necesario introducir a la ecuacidn de ingresos
es el correspondiente a la funcién de produccidn que ahora serd tambié&n un:

funcidén de la incertidumbre que hay en los rendimientos del producto 1 (Ii).
Los supuestos anteriormente esbozados permanecen sin cambio alguno.

La familia campesina tratard de maximizar su utilidad sujeta a la res--
tricciédn de sus ingresos. Las reglas de decisidn ser&n las mismas que se te-

nfian en el inciso anterior, con el anadido de la siguiente:

ike= B
T T TId (7)

U_ .
®x1

en donde UIi es la utilidad marginal de la incertidumbre; FiIi es la produc-

tividad marginal de la incertidumbre en el bien 1i.

La ecuacidén (7) tiene el siguiente significado: dada la utilidad margi-
nal de la incertidumbre, si la utilidad de los bienes autoconsumidos es muy
alta (caso del mafz, se tiende a aceptar poca incertidumbre aungue ello imi
plique el obtener bajos rendimientos; por el contrario, si la utilidad de ;;
los bienes autoconsumidos es baja (caso de productos distintos al mafz), §bm
lo se aceptard un mayor grado de incertidumbre si ella va acomparnada de méjg

ras substanciales en los rendimientos.

En el caso de MExico gue interesa, la causa de que los campesinos sec
nieguen a aceptar innovaciones que implicquen diversificacidn de la Drodu54~~
cidn es ahora perfectamente 1l6gica, aparte de los motivos sefialados en ei ir
Ciso anterior, se tiene ahora la necesidad de un incremento substancialﬁén -
los rendimientos. Si los campesinos dudaran, por cualquier motivo, de 153 nC
Sibles rendimientos que implica la nueva tecnologia, ésta seré inaceptaﬁle
Para ellos; no es suficiente con que la nueva tecnologia eleve los ren@imie{
tos, es necesario que el incremento logrado sea de considerable marni tud ace

)

m8s de que los campesinos estén convencidos de este hecho. Parafrase

Nes, nodria decirse que l/Uxi viene a ser una espccie de multivlicadpr nece-
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sayio de los rendimientos para gue la nueva tecnologia sea aceptable.

Por otra parte, no sdlo hay incertidumbre de los campesinos en euanto
los posibles rendimientos, las instituciones gque prestan dinero tienen tam:
bién esta incertidumbre adem8s de la relativa a la solvencia del campesino.-
Raz8n por la cual, la oferta de recursos para la adgquisicidn de medios de
produccidén puede ser perfectamente ineléstica a partir de determinada canti-
dad, con lo cual el campesino estar8 incapacitado para adsuirir nuevas tecnc

logfias a pesar de due se encuentre en disposicién de hacerlo.

3. HERCADEO Y MAIZ.

Los defectuosos sistemas de mercadeo que suelen prevalecer en la comer-
cializacibn de productos agricolas existentes en las zonas de autoconsuno, -
constituyen un eslabén mds en la determinacidn de una conducta resistente ¢

los cambios tecnoldgicos.

J. C. Abbott, ha destacado la importancia que tiene el sistema de pre--
cios y comercializacifn en el desarrollo econdmico de las comunidades de au-
toconsumo: "Hay dos requerimientos basicos para que la demanda del mercado -~
proporcione incentivos de produccidn, y son los siguientes: 1) precios razo-
nablemente estables, o sea sin cambios interrumpidos intra o interestaciona-
les, a un nivel remunerativo. A menos gue los labradores conffen en que los
precios tendrén una relacidn minima con los costos, vacilardn antes de com--
prometerse a hacer gastos o trabajos para aumentar su produccién o mejorar -

su calidad; 2) canales adecuados de mexrcado y de servicios” (12).

Nada de esto existe en los pafses subdesarrollados y México entre -~ ~-
ellos, la incertidumbre en los precios es alta: "Las fluctuaciones de los --
Precios son particularmente severas en los pafses menos desarrollados, a cau
sa de que los productores se ven forzados a vender después, o incluso antes

de la cosecha para conseguir medios esenciales de vida o pagar deudas™". (13)

s T e -

{12) J. C. Abbott, Desarrollo de las Instituciones de Mercado. Articulo apa-
recido en: Desarrollo Agricola y Crecimiento Econdmico, compilado por
Southworth v Johnston. U.T.E.H.A. México 1970. p. 397,

{13) 7., C. Abbott. The Role of Marketing in the Development of Backward
2 Agricultural Economics. Journal of Farm Economics. Mavo 1962. vol.
N¢ 2, p.. 351,

XLIV
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Los canales de comercializacién son también inadecuados, el mismo autor

sefiala los siguientes problemas (14):

a) Los productores suelen recibir menores precios de los establecidos -
por el mercado, dado el bajo poder de regateo de los campesinos y el cardc--

ter monopsonista de los compradores que obtienen ganancias excesivas.

b) El crédito suele otorgarse en condiciones de agio, ademds de que re-
cae en los productos tradicionales gue ofrecen una mayor seguridad de merca-

do, y por lo tanto menos incertidumbre para el prestamista.

c) El transporte es deficiente y los sistemas de almacenamiento insufi-

clentes.
d) Deficiente manejo y cuidado de mercancfas en el proceso de mercadeo.

e) Informacidn de mercados casi nula.

PRy

e et o A e i s el

(14) J. C. Abbott. The Role of Marketing in the Development of Backward

Agricultural Economies. Journal of Farm Economics. Mayo 1962.
vol. XLIV N2 2 pp. 349-362.



CAPITULOIIL.

LA UTILIDAD COMO UNA FINICTON SOCLAL -

El andlisis realizado en el capitulc antericw
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nimero de incdgnitas sobre la conducta econdmica fa 1oz

cultura de subsistencia. Casi toda la explicacidn

las hipdtesis realizadas en cuanto al tipo de cnrvas

radas para los camnesinos.

dad gue los campesinos le otargaran a los bianes
vy

con la impuesta al ingreso monetario v la disnosicifn osva s v lengog -
(utilidad de la incertidumbre) en relacidn con los combios

funcidén de produccidn a medida que

hre.

Si todo depende de la estructura del mapa de indiferoncia, 1Ggico

es preguntar gué es esta estructura, de cue depende v

vuacen lograrse
cambios en la misma. .
Los andlisis econdmicos generalmente toman como dado el sistema de

preferencias de las nersonas, pero como trataremos de deroscrsy, an Lag co-
munidades agricolas tradicionales las pautas de conducta no xienore Sorreg-
ronden con los supuestos gue generalmente se hacen en la construcoidn de -

las curvas de indiferencia. No se quiere «

lecir oo

tonducta del gruno en estudio para ague los resultados

Slgnificativos.

Si todo depende de una mavor nrefevencia
disponibhilidad para aceptar incerticdumbres, &ccudl
de conducta?. Se dice nor ejemplo que la baja disnan!
incertidumbres devende del nivel de inareso, pers o4

les ae ingreso que en la agricultura son reticertes - [/ Fooeltionms

[pRaLs

Se Miestran altamente propensos a aceptar riesgos «ii ouh HLegos

we veindimar.. T

dCompafian a las continuas ferias que en estas comon



(Por qué el mismo campesino adopta ante la incertidumbre actitudes totalmen

te distintas?

Dado un sistema de alternativas, la eleccitn que se realice ¢Denen
de de un sistema de prefeﬁencias propias?, o simplemente 1o que estd hacien
do es dar una respuesta a un vpatrdén de conducta socialmente establecido?. -
En el primer caso el uso de curvas de indiferencia es el método de andlisis
adecnado; en el sequndo, el andlisis de la utilidad regquiere un tratamiento
diferente, su eleccidn no depende de ninguna relacién de indiferenéia, sino

de una pauta de conducta ajena a su voluntad.

Esto dltimo, seglin se verd, no necesariamente impnlica una desave--
nencia entre la persona vy el ente social; lo bueno v lo malo, lo deseable -
o indeseable de las relaciones v objetos, son juicios heredados, determina-

dos socialmente, v aceptados sin ninglin tipo de consideraciones criticas.

Es pues importante preguntarse acerca de la naturaleza de la fun--

cidn de utilidad, si ésta es individual o socialmente determinada.

Los economnistas generalmente no se han preocupado por definir la -
naturaleza de la funcidn de utilidad, definiéndola simplemente como un sis-
tema de preferencias con consistencia interna. Podria decirse gue el siste-
ma de preferencia depende del conocimiento que se tenga de los bienes, los
bienes en si mismos pueden tener un sinnumero de cualidades para satisfacer
deseos, vern s6lo serdn deseables en la medida en que se conozcan estas cua
lidades. Conocidas las cualidades que hacen aue un bhien sea deseahle, su -
ordenamiento preferencial depende de los sistemas que se usen para hacer es

tas preferencias.

Para ver las fnrmas en que actfan estos dos elementns en las comu-
hidades agrfcolas tradicionales se procederd de una forma deductiva. En --
Primer lugar nos basaremns en Mannheim v From para ver aque los sistemas de

Conocimiento v valoracidn son nrocesos eminenterente sociales.

En sequndo término, s¢ estudiardn las particularidades nue estos -
Procesos de conocimiento v valoracién tienen en las corunidades tradiciona-

les de autoconsumo, basé&ndonos para ello nrincipalmente en Foster v Rogers.
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Finalmente se tratardn de sacar las conclusiones pertinentes para
derivar una funcidén de demanda, que serd la hase del estudio sobre los pro-

blemas de mercado aque se presenta en el capitulo siguiente.

No se intentard realizar un andlisis profundo de cada uno de los -
temas senalados, la intencidn mas bhien es presentar una sintesis de los re-
sultados a que han llegado especialistas de otras disciplinas v que tienen

relevancia con el problema que interesa.

IAT.OPACTON. , .

1. CONOCIMIENTO Y SISTEWMAS DR

Segfin YMannheim el pensamiento no es producto del individuo, sino =
gque por el contrario el pnensamiente es producto de las condiciones scciales

del suijeto pensante.

Esto es correcto desde el momento en que se ohserva que "cada indi
viduo estd predeterminado en un doble sentido, por el hecho de crecé€r en una
séeiedad: nor una parte encuentra una situwacidn va disvuesta, v, por otra,
halla en esa situacidén modelos preformados de pensamiento y de conducta". -

(1)

El pensamiento "puede considerarse como un esfuerzo por encontrar
el lugar 16gico de un concénto en la estructura general de las esferas men-
tales: en otras palabras, se considera explicada, comprendida, una cosa en_

cuante hemos descubierto su lugar en los 6rdenes, series v niveles corrien-

temente aceptados” (2). Esto seflala que el pensaniento necesita de sistema

tizaciones que no son mis que ordenaciones e interrelaciones de los concep-

tos que surgen de la experiencia.

(1) Xarl Mannheim. Tdectnafa v Utopfa (Introduccidn a la Snciologfa del
Conocimiento) . Ed.bgd??ar. “adrid 1953. p. 54.

(2) Karl Mannheim. Lnsavns sobhre Socioleogia v Psicologia Social. Fondo_
de Cultura Fcondmica. México 1963. p. 29.
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El individuo al nacer ge encuentra con ague las sistematizaciones =~
le son dadas: "Unicamente en un sentido muv limitado el individuo particu--
lar crea por si mismo la forma de lenguaje que nosotros le atribuimos. Ha--
bla el lenguaje de su arupo; piensa de la misma manera que lo hace su colec
tividad. Encuentra a su disposicidn solamente ciertas vnalabras v significa
ciones. Istas no sélo determinan en cierto grado los caminos de explora—-—-
cién del mundo circundante, sino que nuestran también, al mismo tiempo, des
de cué d&ngulo y en qué contexto de actividad han sido hasta entonces percep

tiblaes v accesibles los obhjetos para el grumo y para el individuo" (3).

Heredada la sistematizacidn el pensamiento se encuenta socialmente
determinado, "tanto es asi, cue el pensamiento reflexivo de un vo empiricow
es en su mavor parte sencillamente la exposicibn analfitica de lo que va ha
sido sistematizado por el sujeto l1l8gico-trascendental. En consecuencia, un
sujeto individual reflexiveo que ordena sus ideas en un sistema completo de
estricto acuerdo con un vrincipio,realmente no hace mds que llevar a su con

clusién 18gica una tendencia va prescrita en la misma sigtematizacién" (4).

El mismo planteamiento de un problema no tendrd lugar, si no hay -
una experiencia real previa, experiencia que dependerd del tipo de sociedad
y el papel social que juegue el sujeto cognocente. Esto no sdlo determinaré
el tipo de problema, sino también la direccidn que siga el estudio del mis-

mo.

Por consiguiente, los méviles de los estudios “"no tienen su origen,
en primer lugar, en el proceso en el cual el individuo llega a ser conscien
te de sus intereses, dentro del curso de su pensamiento. Surgen mis bien,

de los nropdsitos colectivos de un grupo, que son los que estén detrds del
pensamiento del individuo, grupo en cuva concepcidn prescrita este indivi--
duo no hace mis que participar. A este respecto, se llega a ver, con mas -
claridad, que una gran parte del pensamiento v del conocimiento no puede --
Ser comprendida correctamente mientras cue no se tengan en cuenta sus cone-
Xiones con la existencia o con las implicaciones sociales de la vida huma--
ha" (5) .,

(3) Rarl Mannheim. Ideologfa v Utopfa. p. 53

(5) X. Mannheim. Ideologia v Utonfa. p. 353.
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Las diferentes teorias v puntos de vista gue existen, no pueden ser
explicadas por causas inherentes al objeto, sino m&s bien, a los diferentes
mdéviles de estudio dados por experiencia distintas, que encuentran su raiz

en intereses de grupos antagdnicos. (6)

Una prueba de gue el pensamiento se encuentra determinado social--
mente se encuentra en el hecho de que a todo tipo - -de conocimiento o manifes

tacidn cultural se le puede encontrar su génesis histdrico-social (7).

Asi lo parece confirmar Hoselitz, al sefalar que una conducta de -
desviacidn social, caracteristica del empresario Schumpetériano, sb6lo puede
surgir en determinadas condiciones sociales: "Después de todo, las posibili
dades de desarrollo para determinadas formas de desviacidn dependerdn, cete
ris paribus, de la flexibilidad y caricter abierto de la estructura social,
asf como el grado de centralizacién vy control por parte de la autoridad, en
las decisiones, especialmente de quellas que directamente afectan al desa--

rrollo econdmico" (8).

E1l impulso colectivo dél pensamiento generalmente implica la exis-
tencia de moviles v experiencias que al sujeto coonocente le vienen dadas, _
es decir supone la existencia de una génesis social gque generalmente es ---
incosciente. Este hecho que Mannheim llama el inconsciente colectivo tiene
una fuerza decisiva en la determinacién de los problemas y en el curso que

el pensamiento siga en su tratamiento (9).

El hecho de que el conocimiento sea un proceso social determina --
que el proceso de valoracién (estructura de preferencias) sea social a su -
vVez. Esto se ve con mayor claridad cuando se observa que los distintos ---

Planos de la mente humana se encuentran determinados por el medio ambiente.

S —

(6) Idem. pp. 354 v 85
(7) T@em. p. 357.
(8)

Bert S. Hoselitz Aspectos Socioldgos del Desarrollo Econ&mico.

Editorial Hispanc Buropea. Barcelona, Espafa, 1970. pp. 66-67.
(9) Karl Mannheim. Ensayos sobre Sociologfa y Psicologfa Social. Fondo
- de Cultura Econémica. México 1963. pp. 290-302.



Mannheim, siquiendo al psicoandlisis distingue tres planos menta=-

les:

a) Bl ello(id); estd& dado por el conjunto de anhelos e impulsos --
que en terminologia psicoanalitica se conocen como instintos. En &l se in-
cluye" a) las relaciones reflejas no aprendidas del cuerpo: b) las reaccio-
nes involuntarias a los estimulos agradabhles o desagradables, que pueden -—
llamarse conducta visceral o fisioldgica; y alin las c) reacciones automédti-
cas, que fueron aprendidas en otro tiempo, pero el recuerdo de cuvo aprendi

zaje se ha borrado" (10).

b) El ego; tiene una funcidn reguladora cue realiza a través de -~
dos aspectos: 1) controla las emociones para evitar gue el exceso cde ener--
gia libidinosa llegue a la conciencia; 2) contrasta las imagenes con la —---
realidad y determina si las normas de accibn corresponden a sus exigencias.
Consta de dos partes: una inconsciente vy la otra racional v consciente. --

La segunda moldea v ganall7a los imnulsos ba51cos.

c) El super-ego; es un agente interno que realiza la critica nega
tiva de las =2cciones. A este nlvel se encuentra también el ego ajeno, en--
tendiéndose por éste el hecho de "que el individuo parece no tener 1nfluen4
cia alguna sobre las reglas que el mismo se impone: el hecho de que le agra
den o crea en su valor tiene tan poca importancia como su capacidad para --
aplicarlas con discriminacidn. Existen, son inapelables, inexorables, v --
hay aue obedecerlas. Cualquier quebrantamiento de esas normas tiene que --
ser cuidadosamente justificado en la mente del individuo o provocar& senti-
mientos de culpabilidad, de inferioridad o de angustia"(1l). Este nivel --

mental no es consciente,

Las principales determinaciones sociales sobre los aspectos incons

cientes de la mente son:

(10) Rarl Mannheim. FEnsavos sobre Sociologfa v Psicologfa Social. Fondo
de Cultura Econ®mica. México 1963. p. 291.

(11) Raren Hornevy. E1l Nuevo Psicoanflisis. Fondo de Cultura Econdmica.
Mé&xico 1966. p. 153.

(12) Karl Marnhe?n Encaqos ookre Sc ewiolog e, Yy Peiaoloaie < eaiend
rondlo de anmure oo

'1
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1) Aunque los impulsos del ello tienden a Qrovenlr de funciocnes --
hiolbgicas, "La influencia ambiental se refleja Drlnc1palmente en ciertas -
presiones ejercidas desde fuera sobre esos impulsos. Las funciones de con-
trol de la mente producen la represién o la liberacién, nero su primer ori-
gen, la necesidad de esas represiones, hay que buscarlo en las exigencias -
de la sociedad, en sus tablis v en el cédigo social general de conducta'" ---
(12) .

2) Por la adaptacidén del ser a su medio ambiente. Puede ser cons-

a

ciente o inconsciente.
3) Por la formaciébn de reflejos condicionados v hé&hitos.
b

4) Por sugestidn e hipndsis.

La parte consciente del yo tamhién se encuentra moldeada socialmen

te, esto se logra mediante:
1) El proceso de adaptacidén inteligente.
2) El aprendizaije.
3) La educacién social.

IEn conclusidn, dadas las determinaciones sociales del conocimiento

vy de la mente humana, se puede decir que (13).

1) E1l grupo social determina los sistemas de preferencias v las --

actitudes humanas.

2) Las diferentes normas de conducta, provienen de la diversifica-

cidn de la estructura social de los grupos.

3) "La valorizacién no es un acto psicoldgico aislado de un indivi
duo, vy en la mavor parte de los casos no puede ser suficientemente explica-

da por una intencidén subjetiva... Las valoraciones varfan con los grupos...

(I3 Ra¥T Mannheim. Bnsavos sobre Sociologfia v Psicologfa Social Fondo de

Cultura Econdmico. México 1963. pp. 253-264.
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no porgue los dotes psicoldégicos fundamentales de los individuos de esos...
grupos sean diferentes en el origen, sino poraue las funciones sociales dque

esas valoraciones tienen cque llenar son diferentes en los dos grupos" (14).

4) Cuando dos o m8s grunos se sobreponen unos a otros se produce -
un conflicto en el cque los valores de uno se presentan como contravalores -

para los otros.

5) En la estratificacién de la sociedad, si no hav comunicacidén —-
entre las clases o estratos sus normas ser&n independientes, en caso contra

rio se presentarf una tendencia a la mezcla o unificacién.

6) En una sociedad que ha alcanzado cierto tipo de equilibrio siem
pre habr& una élite que hard prevalecer sus normas sobre los demfs grupos -

subordinados.

7) S6lo cuando hay una alta movilidad social el sistema de valores

de 1la élite se veréa amenazado.

En este contexto, resultard ahora claro, que el proceso de selec--
cifn entre varias alternativas posibles no puede aceptarse como un princi--
pio universalmente v&lido, el "individuo" socialmente determinado no hace -
sino pensar vy actuar conforme a paﬁrones de conducta que le son dados por -
"la sociedad en que vive, sus respuestas ante posibles alternativas se en---
Cuentran preestablecidas por los impwlsos sociales que tiene en un momento
dado. Sus posibhilidades de eleccidn dependen de la naturaleza de la socie-
dad en que viva. "Paso ahora a estudiar otro problema: el de la individuali
Zacidén reflejada en los deseos fundamentales del hombre (v que para el eco-
homista es tan importante como el de los incentivos eficaces), vy el de la -
determinacién socioldgica de las preferencias v la eleccidn. Uno de los --
axiomas de la economfa liberal dice que la eleccidén del consumidor es nece-
Sariamente, por constituir un factor psicolégico fundamental e irreducible,
la fuerza impulsora definitiva de todo sistema econémico gue funcione bien.

Pero aunque la eleccidn del consumidor puede ser un elemento decisivo en un

TTZT“Karl Mannheim. Ensayos sobre Socioclogfa v Psicologia Social. Fondo de
Cultura Econémica. México 1963. p. 259.




sistema liberal, no lo es en otros sistemas econémicos,'y desde luego no es
verdadero desde el punto de vista socioldgico. Llego hasta arriesgafﬁe a -
decir que ]ﬁlelecc16n no sblo se atiene a valores dictados por la tradicidn
vy la costumbre, sino que es una actitud muy excepcional. La preferencia --
por la ele001on es caracteristica s6lo de sociedades en transicién u otras

en que no existe un consenso fundamental, siendo la diversidad de eleccidn

de los consumidores una falta de ese acuerdo” (15).

Partiendo de puntos de vista totalmente distintos, y al parecer —-
sin conocer los trabajos de Mannheim, Galbraith llega a conclusiones casi -
idénticas a las anteriores. Para &1, el sistema de gran'empresa que actual
mente hay en los Estados Unidos necesita de la planificacién, los reaqueri-—--
mientos de la gran producciédn hacen indispensable no sélo prever la demanda
futura, sino incluso determinar los gustos v actitudes de las personas para

que estos se amolden a las necesidades de la gran empresa.

Seqtdn &1, "la mavoria de las mercancfas actuales satisfacen necesi
dades que el individuo no descubre vorque sienta probablemente la incomodi-
dad acarreada por la privacién de aquellos bienes, sino m&s bien gracias a_
cierta respuesta psiquica a la nueva posesidén de los mismos. Estos bienes_
~le dan cierta sensacidn de éxito o logro personal suvo,... le facilitan la_
evasién o evitacidén del pensamiento responsable, satisfacen sus aspiracio-
nes sexuales,... o le satisfacen psicoléoicamente por alguna otra via" (16)
Satisfacciones todas que se encuentran manipuladas "y tambié&n es posible --

forzar su eleccidn entre la sesidn de circo y varios alimentos distintos" -
(16) .

"En realidad - agrega -, las firmas productoras avanzan en el con-
trol de sus mercados v, mds alli todavia, hacia la manipulacién del compor-
tamiento de los individuos en el mercado v la confiquracidn de las actita—-.

des sociales de aquellos a los que aparentamente sirven" (17).

——

(15) Karl Mannheim. Ensavos sobre Sociologfa v Psicologfa Social. Fondo de
Cultura Econbmica. Mé&xico 1963. p. 313

(16) John K. Galbraith. El Nuevo Estado Industrial. Ed. Ariel. Barcelona,
Espana, 1969. p. 225,

(17) John X. Galbraith, E1l Wuevo Estado Industrial., Ed. Ariel. Barcelona,
" Espana, 1969. p. 225.
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Concluve: "Es verdad que el congumidor puede seguir imagindndose -
que sus acciones responden a sus propias maneras de entender sus satisfac--
ciones. Pero eso es superficial vy sblo aproximado, resultado de las ilusio

nes creadas a propdsito de la maninulacidn de sus deseos" (18).

Otro pensador, Fromm, en esencia se encuentra de acuerdo con los -
dos anteriores (aungue parece ser dque Fromm no conoce los estudios sehala--
dos) . También &1 sostiene que la conducta humana se encuentra socialmente
determinada. A partir de una concepcidn critica de las tesis freudianas, -
sostiene gue los mecanismos de defensa por los cuales se pasa a la incons-—-
ciencia experiencias nasadas, provienen de un temor cuvo origen se encuen-—-
tra esencialmente en la organizacidén social. Hay pues lo que podria llamar

se un sistema de incosciencia social.

Por otra parte, "el sistema de consciencia de la vigilia, esto es,
el sistema de conocimiento que opera mientras el hombre se ocupa de las ta-
reas de la supervivencia, tiene un esquema prefabricado o unas categorfas -
que estdn determinadas por la estructura particular de cualquier sociedad -
dada. Iste esquema determina gué parte (19) del contenido se har&d conscien

te v cudl permanecerd incosciente".

El "filtro social™ es el sistema de mecanismos por el cual el pro-
ceso anterior se realiza, vy tiene tres partes principales: el lenquaje, la_

l6gica, y los tabls sociales.

De esta manera se forma un carécter social que "consiste en mol---
dear las energfas de los individuos de la sociedad de tal suerte, que su --
ctonducta no sea asunto de decisidn consciente en cuanto a seguir o no se-—-

guir la norma social, sino asunto de querer ohrar como tienen que obrar,

®neontrando al mismo tiempo placer en obrar como lo requiere la cultura" (20)

f18) Idem., p. 240

(19) Erich Fromm. Concfencia v Sociedad Industrial. Artficulo anarecido en:
La Sociedad Industrial Contempordnea. Ed.Siglo Veintiuno. Mé&xico 1967.
P.7

&20) Erich Fromm. Psicoandlisis de la Sociedad Contemporénea. Fondo de Cul-
tura Econdémica. México 1962.p.74.E1 subrayado es del autor.
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ELl hombre, ‘en este sentido, se encuentra enajenado; es deéir, ha -

| creado fuerzas, cxd?turas de 81, ante las cuales se extrana a si mismoc vy no

' se reconoce. Crea organizaciones sociales de las cuales depende totalmente.

su estado de enajenacidn no le es conciente, pues sus semejantes se encuen-

‘tran en la misma situacidn que &1, o sea se trata de un "“"defecto socialmen-

te modelado™ (21).

E1l hombre enajenado es un ser sumiso v sujeto a manipulaciones —---
"en realidad, no es libre de gozar 'su' tiemmo disponible; su consumo de --

tiempo diswonible estd determinado por la inﬁustria, lo mismo qgue las mer-—-

cancfas que compra: su gusto estd manipulado, quiere ver v ofr lo que se le

ohliga a ver v ofr; la diversién es una industria como cualquier otra, al -

| consumidor se le hace comprar diversidn lo mismo que se le hace comprar ro-

pa v calzado" (22).

S8lo el hombre enajenado tiene un sistema de preferencias consis--

tente v una conducta detérministica en cuanto a ellas: "la vida, en sus as-
| pectos mental v espiritual, es por necesidad insegura e incierta. Hay cer-

| teza s6lo acerca del hecho de que hemos nacido y que moriremos. Hayv seguril

dad completa s6lo cuando hay tambié&n sumisidn completa a otros poderes que_

se suponen fuertes v duraderos v los cuales libran al hombre de tomar deci-
i
Lty

siones, correr riesgos v tener résvonsabilidades, El hombre libre es por -

necesidad insequro: el hombre que piensa es por necesidad indeciso" (23).

(21) Brich Fromm. Psicoandlisis de la Sociedad Contempordnea. Fondo
de Cultura Fcondmica. México 1962. pp. 20-27 v 106-131.

{23) Erich Fromm. Psicoandlisis de la Sociedad Contemnoranea. Fondo de
Cultura Fcondémica. México 1962. n., 166,
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2. DETERMINACTIONES SOCIALES EN LA SOCIEDZD AGRICOLA TRADICIONAL.

La exposicidn anterior ha permitido conocer las repercusiones sociales-

lsobre el pensamiento, los sistemas de valoracidn, vy la conducta de las perso

inas. Si en términos generales el dmbito social juega un papel determinante,

ésto es mucho mé&s claro y nitido en las comunidades agricolas tradicionales

(24) .

Varios son los factores sociales gue influyven en el comportamiento del
campesino, pero casi todos ellos confluyen hacia un mismo punto: una conduc-
ta numana que tiende a eliminar el proceso de toma de decisiones y actuar --
simplemente de acuerdo con patrones de conducta gue el medio ambiente social

establece en t€rminos mas © MeENnOs pPrecisos.

Everett Hagen senala que el campesino en la sociedad tradicional vive -
desvalido ante fuerzas naturales sobre las cuales no ejerce ningfin control,

razén por la cual no solamente las achaca a poderes invisibles, sino que tam

bién le imponen un sentimiento de impotencia para cambiar su propio destino.

La experimentacién se hace peligrosa, y la toma de decisiones se prefiere re
legar en terceras personas;”"... su ansiedad queda aliviada si son los nota--
bles y las personas que ocupah posiciones de autoridad las que toman las de-

cisiones" (25).

La autoridad familiar acentfia el proceso de creacidén de inhibiciones pa

ra cualquier tipo de conducta desviacionista; si esta tuviera lugar es la co

(24) Cuando este trabajo estaba por finalizar, el periédico E1l Dia, publicd
una entrevista con Fromm, acerca de una investigacién realizada por él
en una comunidad campesina mexicana; en esta entrevista se sehala: "El
estudio fue un intento de probar la teoria del carlcter social, que pos
tula que en el proceso social, la energia humana es estructuralizada --
dentro de normas de cardcter comunes a la mayorfia de los miembros de --
Una clase v/0 una sociedad... Que el caracter social es el resultado de
la adaptacién de la naturaleza humana a determinadas condiciones socio-
econbmicas y en segundo tédrmino tiende a estabilizar y mantener esas --
condiciones”. La comunidad estudiada confirmd la teoria”. Periddico El
Dia. México. 24 de marzo de 1971. p. 4.

(25) @verett E. Hagen. Un Marco General para el An&lisis de los Cambios Eco-

némicos y Politicos. Articulo aparecido en: El Desarrollo de los Paises
Nuevos, Agenda para las investigaciocnes. Herrero Hermanos. México 1964.
p. 1l5.
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wnidad en su conjunto la que se encuentra éen peligro. "De ahi que existan -
fambién fuertes sanciones sociales contra la exrperimentacidn no convencional

In Los m&todos de produccidn © en otros aspectos del comportamiento” (25).

Las personas encargadas de tomar las decisiones serdn también medrosas
ctuando también ellas seqln los cdnones de la tradicidn y las relaciones so

riales. El sistema tiende a autoperpetuarse.

Everett Rogers, sehala que a pesar de las enormes diferencias gue hay -
mtre una y otra comunidad de subsistencia, existen entre ellas fuertes simi
jlitudes, que €1l agrupa en lo que llama una subcultura. Diez son los elemen--
:ws principales de esta subcultura, todos ellos ampliamente interrelaciona--

dos .

-~

1) Mutua desconfianza en las relaciones interpersonales; las cuales pro
rienen principalmente del hecho de gue dados sus bajos niveles de ingreso vy
su dependencia hacia las fuerzas naturales, se crea un sentimiento de que na
fa puede ser aumentado por los hombres, y por tanto, si alguien se enriquece,

{$6lo pudo haberlo logrado a costa de los demds.

2) Escasez de innovaciones; la cual puede ocasionarse por varios moti--
Vos, entre ellos un desconocimiento de las alternativas disponibles, porgque
tstén condicionados a evitar la incertidumbre y el riesgo, porque su activi-
lad no se encuentre bajo consideraciones de'tipo econfmico, posicién desfavo

{fable al cambio por parte de generaciones pasadas, etc.

3) Sentimientos fatalistas; la explicacidn del cual es similar al andli

[81s de Hagen.

4) Bajos niveles de aspiracidn social; este hecho puede originarse en -
los elementos: en la motivacidn ejecutada, o bien en la necesicdad de ocultar

los CONsumos .

\____. e

(25) mverett E. Hagen. Un Marco General para el Andlisis de los Cambios
EconBmicos y Politicos. Articule aparecido en: El Desarrollo de los
Pafses Huevos, Agenda para las Investigaciones. Ierrero Hermanos.
México 1964. p. 15.
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| .
f Por motivacién ejecutada se entiende un "valor social que enfatiza un -
%mseo de prominencia a efecto de ganar un sentimiento de perfeccidn perso---
iﬁl“ (26) . La larga historia de explotacién a que se han visto sujetos los -
i-;ampesinos, el sentimiento de fatalismo, la im&gen de gue las mercancias --
on limitadas, y una realidad de oportunidades blogqueadas han condicionado -
1l agricultor rfstico a vivir sin aspiraciones de mejoria”™ (27) es decir con

poca motivacidén ejecutada,

Por otra parte, en las comunidades tradicionales parece necesario ocul-
tar los consumos, ya que consumir m&s alld de lo tradicional provoca la mu--

tua desconfianza, el chisme y la calumnia.

Los bajos niveles de aspiracién surgen también de la necesidad de mante
per una comunidad altamente igualitaria. Eric Wolf en su estudio sobre las -
comunidades indfgenas de Mesoamérica senala los méviles gue mueven su acti-
vidad: "Su finalidad econfmica no es acumular capitales, sino subsistir e in
lterpretar un papel en el sistema polfitico-religioso de su comunidad. Manipu-
la dinero, més no lo utiliza para formar un capital. Para &1, la moneda no -
representa m&s gue una manera de calcular equivalencias, de estimar el valor
lle las mercancias en una operacién de cambio. El indio trabaja, ante todo, -
fara poder comer, y cuando le parece que ha llegado a alcanzar esta finali--
lad, lo hace para ahorrar el excedente, a fin de poder patrocinar una ceremo

nla, y adquirir prestigio ante los ojos de sus conciudadanos indios" (28).

La acumulacibén de rigueza en manos de una persona crea poder personal,

j%te no sé6lo amenaza las condiciones de existencia de la comunidad, sino gue

itambi&n crea corrupcién; es por tanto indispensable evitar el enriquecimien-
!m excesivo de una persona, para lo cual la comunidad se vale de varios ins-

Eﬁumentos (29) .

Ps——
| 126) Everett M. Rogers. Motivations, Values and Attitudes of Subsistence

Farmers: Toward a Subculture of Peasentry. Artfculo aparecido en:
Subsistence Agriculture and Economic Development. op. cit. p. 120.
27) 1dem. p. 119.
(28) Eric Wolf. Pueblos yﬁCulturas de Mesoamérica. Ediciones ERA. ME&xico
1967. pp. 198-199.

29) 1dem. p. 201.
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Uno de ellos consiste en encargar a un grupo, cada vez diferente, de --
os gastos a realizar en la celebracién de las fiestas religiosas; las perso
as pueden quedar arruinadas por esta via, pero ellas habran quedado presti-

jadas, y la comunidad salvado su integridad. (30).

; Para Aguirre Beltrdn, la posible individualizacidén de los miembros de -
ﬁa comunidad, implica su debilitamiento en cuanto a las lealtades internas,
} ineficacia de sus institusiones y el abandono de los antiguos patrones de
bnducta; por lo gue si alguno de sus miembros ha adquirido algGn dinero en
}abajos fuera de la comunidad, &sta "...desdé luego le cierra todas las po-
hbilidades de invertir el poder adquisitivo acumulado en otros bienes que -
ﬁ sean los tradicionalmente aprobados, a saber: el consumo conspicuo, el -
#l derroche institucionalizado dirigido a ganar prestigio. No puede comprax
ilerra porque &sta no se vende; puede en cambio, comprar el usufructo de ---
illa, pero no en cantidades que le permitan destacar del resto de la comuni-
fad, yva que serfa objeto de represalias por el medio indirecto de la magia;

por ello, tampoco le estd facultada la mejoria de su casa habitacién, de su
festido y el de los suyos: el incremento de sus animales o el aumento de sus

fosechas. Atesora el dinero o lo derrocha® (31).

Foster (32) senala un elemento mas que determina los bajos niveles de -

lispiracidén. Este est8 dado en virtud de la liga gue tiene la persona por me-

flio de compromisos familiares, compadrazgos,’ etc. un aumento en su nivel de

{ingresos seria de beneficios dudosos, dado el alto grado de compromisos que

f'ste hecho le acarrearia.

l

i 5) Tendencia a diferir gratificaciones. Esto es lo que en términos eco-
Mmlcos se denominarfa una alta tasa de descuento hacia el futuro, y estd da

fh principalmente por los bajos niveles de ingreso.
|

6) Limitaci®n en la perspectiva del tiempo. El tiempo no tiene la misma

Significacién para las ciudades que en el campo; para el campesino rlstico -

\“—_-—-—_
(30) Eric Wolf. Pueblos y Culturas de Mesoamérica. Ediciones ERA. México
1%9¢7. pp. 192-195.

1 131) Gonzalo Aguirre Beltr&n. El Proceso de Aculturaci6n. Universidad Nacio-
nal Auténoma de M&xico 1957. pp. 40-41.

‘Q2) G. M. Foster. Las Culturas Tradicionales y los Cambios Té&cnicos. Fondo
de Cultura. EconSmica. M&xico 1966. pp. 91-95.
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no solamente sus perspectivas del tiempo son menos precisas y menos impor--
antes... €l también se orienta menos por el futuro. Esta tendencia a pensar
ﬁs en términos del pasado y presente se refiere también & otros elementos -
h la subcultura del campesino rfistico, como fatalismo y escasez de gratifi-

aciones diferidas" (33).

7) Familismo. Se refiere a la importancia que tiene la familia en la --

formacién y en el proceso de toma de decisiones en los campesinos de agricul

‘wra tradicional.
|

8) Dependencia sobre un gobierno autoritario. Da lugar a una combina—---—
1i6n de hostilidad y dependencia. Hostilidad por la larga historia de explo-

tacién a que el campesino se ha visto sujeto, dependencia porque al nulifi--

hro de mejorias.

|
rar sus posibilidades de ayudarse a si mismo depende del exterior para el lo

9) El mavor grado de influencia de las relaciones sociales internas gue
pxternas a la comunidad. Proviene de una baja movilidad geogrédfica de la po-
tlacién, se vive y muere en el mismo lugar, luego los acontecimientos exter-
s tienen poca significacifn. Por otra parte, el analfabetismo y los defi--

tientes medios de comunicaci®dn con el exterior conducen a lo mismo. Se cono-

®¢ un solo tipo de opcidn y &sta es la que se sigue; otras alternativas se -

4 . . . .
llesconocen o se tiene incertidumbre hacia ellas.

! 10) Baja capacidad de-proyectarse a sf mismo en papeles distintos a los
(ue realmente se juegan. Se origina esencialmente por el ambiente restringi-
{M en que se forma la personalidad, y la variedad limitada de papeles que --
;@render. Los rechazos a los cambios tecnol&gicos provienen en parte de este
E%Cho, ya que la persona no es capaz de verse a si misma actuando en los nue
fms papeles que le impone el cambio, lo cual aumenta su incertidumbre hacia
¢l mismo.

Foster, que hace un an&lisis similar al anterior, senala que la cultura

r
1
J“ el conjunto de reglas que determinan la conducta de un pueblo. Esta, cultu

'8 tiene varias caracterfsticas: es aprendida, constituye un todo estructura

%, Se encuentra en cambio contfinuo, contiene un sistema de valores, nropor-

. (33) Everett M. Rogers. Op. cit. p.
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1ona un sistema automético de relacién entre los individuos y es una Drem1~

;

a indispensable para la vida social (34). -

Seglin €1, la comunidad campesina tradicional presenta un cmulo de ba-

ireras al cambio que se originan en patrones culturales y sociales. .

_ Entre los primeros, vy aparte de los ya senalados por Rogers, presenta -
Jos siguientes: .una poca disposicidén para la bfisqueda de novedades que alte-
lan los usos tradicionales; tendencia a valorar lo nuevo segfin el sistema ~-
wlt.aral propio (etnocentrismo cultural); un sistema de orgullo y dignidad -
lue puede chocar con alglin tipo de cambios que introducen las nuevas tecnolo

yfas; un sistema de valoracién diferente hacia las tecnologfas que puede cho

iwr con los mecanismos de apreciacidn que tiene el extrano a la comunidad;
incompatibilidad cultural hacia el cambio propuesto; consecuencias secunda--
fias de la nueva tecnologia que la hacen inadaptable; cambios en los héabitos

|
le trabajo ffsico que hacen inaceptable el nuevo sistema de trabajo. (35).

_ Entre las barreras sociales al cambio senala: la amenaza de desintegra-
{tibn sobre los grupos internos a la comunidad; el aislamiento con que la co-
jmnidad puede sometér a los disidentes de la misma; la divisidén en grupos --
{lte hace que lo gue uno acepta, el otro lo debe rechazar sin m8s razonamien-

to; los intereses en juego que se ven agredidos no sbélo se oponen, sino. que

ilueden poner en marcha un sistema de rumores falsos que en estas comunidades
itienen un alto grado de eficiencia; obstdculos puestos por las clases o cas-

itas superiores (36).

i

f Desde otro punto de vista, pero incluyendo la casi totalidad de los ele
ﬁmntos seflalados anteriormente, Brewster (37) explica el comportamiento eco-
|

?@mico de los campesinos de comunidades agricolas tradicionales a través de

jina combinacifn de tres elementos: uno tecnol8gico gue incluye las técnicas

\—-‘-“'——"\'—-——
(34) roster. op. cit. pp. 20-32.

(35) roster. Op. cit. pp. 67-90.
(36) Foster. Op. cit. po. 91-116.

{37 John M, Brewster. Las Estructuras Sociales Tradicionales como.Barreras
al Cambio. Artfculo aparecido en Desarrollo Agrfcola y Crecimiento Eco-
némico. Southworth y Johnston. U.T.E.H.A. pp. 72-105.
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hara la conquista de la naturaleza, es decir, incrementos en la produccidn -
;pe no pueden explicarse por el cambio en el precio de factores y productos

y en incbgnitas como el clima; la organizacién cgue constituyve la capacidad -
rara adecuar los patrones de conducta al establecimiento de unidades de pro-
inccidn mas grandes y especializadas, que reguleren las tecnologias mejora--

jas; el componente cultural.

j. LA T'UNCION DE DEMANDA SOCIAL.

Las conclusiones que pueden sacarse de la larga explicacibn anterior --

son las siguilentes:

1) El conocimiento y los sistemas de valoracidn son una funcibén de la -

organizacidn social.

2) En las sociedades campesinas tradicionales los estudios antropoldgi-

cos tienden a confirmar las hipdtesis anteriores.

3) Es posible llegar a un conocimiento de los principales factores so--

ciales gue en cada comunidad campesina estédn determinando la conducta de sus
componentes.
4) Dados el nivel de ingreso y los factores sociales que pesan sobre la

persona hay s6lo un tipo de respuesta a las alternativas gue se presenten. -

El caso de personas gue optan entre varias alternativas representa mds bien

la excepcidn y no la regla general.
14

5) Los campesinos tienden a la bsgueda de una mayor utilidad, pero &s-

{
1
|
| ta tiene un lfmite superior que varia en cada comunidad de acuerdo con su Or

! Janizacidbn social.
|
I Los anteriores resultados muestran que algunos de los supuestos con gque

ESe trabajé en el capitulo primero, resultan ser demasiado fuertes para la co
| Munidad campesina que interesa; ellos son, el supuesto de que son los indivi
\&ps o las familias las que toman las decisiones, como se ha visto &€stas es-
ﬁﬁﬂ@determinadas pror las condiciones sociales en gue viven las personas; el
Sl.1lif>ll\esto de que la funcién de utilidad es individual o familiar que ahora re
Sulta m&s bien ser un producto social; la hip&tesis de cque el nivel de las -
Curvas de indiferencia no tenfa un lfmite superior; y, el considerar como da

da la organizacién social, gue después de los estudios senalados resulta cla

fa la importancia gue tiene no sélo en la configuracién de la funcidn de utl
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jdad, sino también en los patrones de conducta cue se siguen ante la utili-
ad .

En el capitulo primero, se intentd llegar al tipo de curvas de demanda
ne existfian para factores y productos en una comunidad campesina cue auto--—

onsumia una parte de sus productos, ahora se intentar& lo mismo, pero tra-

ando de eliminar los supuestos demasiado fuertes cue anteriormente se le ha
ﬁan inmpuesto a la funcidn de utilidad. No se quiere decir con esto aque las
bnclusiones a que se llegd en el capitulo anterior sean falsas, las conclu-
idonces a que se llegard finalmente, son similares a las logradas anteriormen
:w, simplemente se senala que es posible llegar a un entendimiento de la con

lucta econdmica de los campesinos, sin tener que usar supuestos inadecuados

1 este tipo de comunidades.

. Se ha visto que hay dos elementos mutuamente interrelacionados que de--
mrmlnan la utilidad y las pautas de conducta del campesino, ellos son el ni

ml de conocimientos y la organizacidén social de la comunidad en que viven,
se

mreguemos ahora un factor mds que es el nivel de ingreso cuya lnclu515n
"NStlflca fdcilmente en la amplia literatura -econémica que al respecto exis-

i b .
Jw. En otras palabras, lo que interesa es ver la forma en que la gente dis-
distri

|
-uibuye su ingreso en la adguisicidn de distintos.bienes vy servicios,
M01oq que como se ha visto estarad determlnada por las pautas de conducta so

:ualmente impuestas a las personas.
1
|

; Por un lado, la organizacidén social determina el tipo de conocimientos,

{10 solamente generales, sino también aplicados: la tecnologfa; y, como se ha

IVisto decide no solamente el punto en que &=+a $g he Je usar, sino también -
! melores “

|tl grado de experimentacién para la bfisqueda chmetodos de produccidn y con-
Sumo (aquf se entiende por tecnologfa no solamente los sistemas productivos

f e provienen de la funcién de produccién, incluye asimismo la técnica de --

i
?Cmmumo de los productosﬂjtécnica culinaria por ejemplo).

|
3 Por el otro, la organizacidn social establece las pautas de consumo que
© S han de seguir, con los productos logrados con la técnica dada. La canti--
dadque se consume de un producto o de otro, depende tampién de la cantidad

total ge nroduccidn obtenida, se ha visto que una vez que se obtienen exce—--
}dentes no se es libre de gastarlos como se quiera, sino que se tienen que de

1 dd .. .. .
{*lcar a festividades religiosas, consumo conspicuo, consumo oculto, etc.
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Los montos de produccibn que se pueden obtener dependen del capital (en
] se incluye la tierra), la tecnologia y la cantidad de mano de obra dispo-
ible.

Por tanto, parece ser correcto establecer que la demanda social que se
aga de cada producto, depende de el monto de capital (K), de la tecnologia
T), del tamano de la poblacién (L) y de las relaciones sociales estableci--—

as (RS).

Como se senaléd a %rincipios del capitulo anterior, y se Subray6 en éste,
;1 precio de los artfculos no necesariamente, en las comunidades campesinas
je autoconsumo, constituye un elemento decisivo en la asignacidn de recursos;
su importancia es variable y depende principalmente del grado en que los ar-
tficulos producidos sean autoconsumidos; pero aungue su importancia sea varia
ble, tiene un influjo en la cantidad que se demande de cada producto, por lo

ue se debe hacer aparecer como un factor del gue depende la demanda social.

| Parece correcto suponer, al igual que se hizo en el capfitulo primero --
%ue la asignacibn de recursos para productos autoconsumidos depende de la ~-
ﬁtilidad, en este caso social, y de la productividad de los factores. Como
@n las comunidades tradicionales el principal factor de la produccidn es con
Ihucho la mano de obra, parece légico establecer que las pautas sociales seha
ilarén la asignacién de recursos de acuerdo con la productividad de la mano -
de obra; es decir, cambios en la productividad de la mano de Obra, permiti--
' dos socialmente, obligan a una variacidén en las normas sociales en tal forma

'que establezca un nuevo patré6n de conducta en la asignacidn de recursos.

Por esta razén el sistema de precios y todos los demds sistemas de medi
da, se han establecido en términos de valor trabajo, pero el uso del valor -
trabajo como sistema de medida no proviene solamente de la causa anterior b
de la conveniencia de tener un sistema uniforme para los productos autoconsu
Midos o né. El trabajo es en Gltima~instancia el finico sistema de que dispo-
Ne el hombre para lograr dar cumplimiento a su utilidad social, es por tanto
S@utilidad social misma, es a la vez el mévil de su existencia y la forma -

113

®h que &sta se realiza, o como establece Fromm “... el trabajo no sélo es pa
¥a el hombre una necesidad inevitable. El trabajo es también su libertador -
YeSpecto a la naturaleza, su creador como ser social e independiente. En el
Proceso gel trabajo, es decir, en el proceso de moldear y cambiar la natura-

leza exterior a €l, el hombre se moldea y se cambia a si mismo., Sale de la -
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turaleza domindndola y desarrolla sus capacidades de cooveracidn y de ra-
n y su sentido de la belleza. Se separa de la naturaleza; de la unidad ori
paria con ella pero al mismo tiempo vuelve a unirse con ella como amo y —-

mstructor suyo" (38).

La demanda social dependeri, por tanto, también del vprecio de las mer--
mcfas, va sea este interno al autoconsumo, o externo a €l: para comodidad
? los célculos gque se desarrollaré&n en el capitulo siguiente se utilizarén
;acantidad de mercancfa medida en unidades de trabajo, que se cambia por —-

na unidad de dinero, y la representaremos por X, en dénde el subindice i

epresenta el tipo de mercancia de que se trate. .

Las personas no necesariamente tienen gue ajustarse estrictamente a las
i}autas establecidas socialmente, pueden tener variaciones en su conducta, pgj
10 como se ha senalado, el grado posible de diversidad de la conducta tiene
Ifmites socialmente establecidos, ademis de que provoca incertidumbre sobre
las consecuencias qgue pudiera acarrear este tipo de conducta diferencial; el
igrado de incertidumbre aceptable se encuentra también socialmente determina-
o

En consecuencia, la demanda social depende a su vez del monto de incer-
fﬁdumbre (I) que la sociedad permite contraer a sus miembros la cual se pue-
' e medir en una forma similar a la senalada por Heady y presentada en el ca-

pftulo anterior.

En sintesis, se puede decir que la demanda social de cualaquier producto

1", estd dada por la siguiente funcién:

Ds = £ (K, T, L, X I, RS) (1)

LR £

én dénde DSi representa la demanda social del producto "i".

Esta ecuacién es similar a las ecuaciones (1) y (2) del capitulo ante--
rior. El capital, la tecnologfa y el monto de mano de obra, seflalan el posi-
ble ingreso, monetario o nd, de la comunidad campesina. Las relaciones socia
les indican la utilidad vy la conducta que ha de seguirse ante ésta. I sefala
&l monto posible de conducta diferenciada, la utilidad de la incertidumbre -

Que aparece tanto en el capitulo anterior como en la presente funcién.

e

G8) Erich Fromm. Psicoandlisis de la Sociedad Contemporé&nea. Fondo de
Cultura Econbémica. Mé&xico 1962. Op. cit. p. 151.
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Las diferencias, sin embargo, son varias: se trata de una sola funciédn,
; que el campesino no opera ante posibles alternativas, sino ante patrones
; conducta dados; la utilidad no es una funcién individual o familiar, sino
'E es esencialmente social, de ahf el nombre de demanda social qﬁe se le da;
)s deseos no son ilimitados sino gque se encuentran establecidos por las re-
jciones sociales. En sintesis, se ha intentado aprovechar los aspectos va-—--
iosos del anédlisis del primer capfitulo, eliminando de €l los aspectos que -
mntradicen los resultados de las investigaciones de sociblogos y antrop&lo-

0S -

Es evidente gue el principal aspecto que determina la demanda social es
i1 hecho de que la produccifén se autoconsuma o0 se venda. Este aspecto lleva
% 5{ casi todos los factores sogiales mencionados en el inciso anterior. --
ha mayor comercializacidn de los productos tiende a dar una mayor importén—
ida al precio de los productos en los patrones de conducta; implica un menor
‘ontrol entre el acto de producir y el acto de consumir, es decir una mayor
‘majenacién al sistema distributivo, y por tanto, una mayor preponderancia -
k los factores sociales externos a la comunidad en relacién con los inter--
s a la misma; la apertura de mercados abre nuevas fuentes de trabajo, obli
;m a una mayor comunicacién con el exterior, reduciendo la dependencia hacia
1 trabajo de la parcela familiar, con la consiguiente menor dependencia ha-

ia la familia y las tradiciones de la comunidad; etc.

La- tecnologia sefhala el tipo de conocimientos aplicados gue tiene la co
mnidad, &stos se encuentran determinados socialmente, y no solamente sena--
lan la posible utilidad que se puede esperar de los productos terminados; de
ttrminan también el esfuerzo necesario para obtener una unidad de mercancia,
! con ello influyen a las normas de conducta que establecen el consumo de --
los productos; establecen la cantidad de insumos necesarios al proceso pro--
lictivo; y finalmente la posibilidad de producir sucedé&neos y nuevos produc-
tos, gue modifiquen la organizacién social campesina, y con ello las pautas

¢ conducta.

El monto de capital interviene al participar en los niveles de produc--
®6n gque es posible obtener; la cuantfa de excedentes que la comunidad puede
lwertir o derrochar de acuerdo con los patrones de conducta establecidos Yy
Ynalmente influye al igual que la tecnologifia al ser uno de los factores que

pa-rticipan en la productividad de la mano de obra.
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E1l monto total de poblacidén, senala la cantidad de necesidades que hay

e satisfacer, y la disponibilidad de tiempo de trabajo con que la comuni--

@ cuenta para ello.

La incertidumbre establece el punto hasta el cual es factible el consu:‘
y de productos no tradicionales, asf como el grado de experimentacién agri-

)la que la comunidad puede aceptar. Es por tanto, el elemento din&mico pox

(celencia.
Finalmente, como se ha visto, las relaciones sociales son las que dan -
prma al sistema, determinan la utilidad y los patrones de conducta, y sena-

an los senderos por los cuales pueden participar los elementos anteriores.

4

La influencia del precio se estudiar& con detalle en el capitulo siguien

e. .

En conclusién, los resultados gque se obtuvieron en el capitulo primero

2 pueden obtener f&cilmente de la funcién de demanda social. Si socialmente
os patrones de consumo de la comunidad determinan una alta preferencia por
2l mafz, la utilidad de &éste ser& relativamente alta, altos los retornos es-
@rados en los factores gue intervienen en su produccién y alta su demanda -
?wcial.

E La introducci®én de una nueva tecnologia ser& rechazada en virtud de que
jwede no ser conforme de acuerdo con los vatrones de conducta y consumo. Si

la nueva tecnologfa crea adem&s un grado de incertidumbre mayor que el so---

%ﬁalmente permitido, ésta simplemente ni siquiera ser& tomada en cuenta. Pa-
ra que pudiera tener algln impacto es indispensable que haya cambios en la -
f%tructura social para gue la mayor prgduccién'esperada por el impacto del -

| lambio tecnol8gico pueda ser apreciada por la comunidad.




